
IBU Seminare
Weiterbildung für traditionelle Augenoptiker

Dipl.-Betriebswirt  
Wolfgang Krista

Kompaktseminar: Unternehmensverkauf - Erfolgreich in Rente!
Erfahren Sie jetzt, wie Sie Ihr Unternehmen in den nächsten 3-5 Jahren erfolgreich verkaufen.

Jetzt
anmelden!

Die praxisnahen IBU Seminare, 
Schulungen, Workshops und 
ERFA-Tagungen liefern Ihnen 
stets die aktuellsten Neuigkeiten 
der Augenoptikbranche, sowie 
neue Denkansätze.

Das neue IBU Seminar 
Unternehmensverkauf findet im 

Juni 2016 an 16 Seminarorten statt und zeigt Ihnen auf, 
wie Unternehmen in der Augenoptik bewertet werden, 
welche Marktpreise sich im Markt durchsetzen und welche 
Voraussetzung Sie erfüllen müssen, um Ihren Betrieb 
erfolgreich im Markt anzubieten und zu veräußern.

Dipl.-Betriebswirt Wolfgang Krista beantwortet Ihnen 
in unserem 4-Std.-Kompaktseminar alle wichtigen 
Fragen zum Unternehmensverkauf in der Augenoptik. 
Dieses Seminar sollten Sie nicht verpassen!

Vorteile des IBU Kompaktseminars
•	 Fachwissen aus erster Hand

•	 Kompetenz vom Marktkenner in der Augenoptik

•	 100% Praxisnah, auf den Punkt referiert

•	 Nur eine Pause von 15 min. (94% effektive Seminarzeit)

•	 20% Frühbucher Preisvorteil und
	 50% Ermäßigung für Ihre Begleitung

Zielgruppe
Das Seminar Unternehmensverkauf richtet sich an 
UnternehmerINNEN, die in den nächsten 3-5 Jahren 
Ihren Betrieb veräußern und sich frühzeitig über das 
komplexe Thema Unternehmensverkauf informieren wollen.

Im Seminar geht es um Praxiswissen und Erfahrungen 
aus dem Kauf und Verkauf von Augenoptikgeschäften, 
das Ihnen helfen soll, Ihr Lebenswerk erfolgreich zu 
veräußern oder innerhalb der Familie zu übertragen.

Referent
Dipl.-Betriebswirt Wolfgang Krista
Nach seinem Betriebswirtschaft- und Marketingstudium 
war Herr Krista als Dozent für Marketing und Werbe-
betriebslehre tätig und verfügt über eine 25-jährige Erfah-
rung als Berater in der Augenoptik in den Bereichen Be-
triebswirtschaft, Marktentwicklung, Existenzgründung, 
Kauf und Verkauf von Unternehmen. Als Marktkenner 
und Leiter diverser Erfahrungsgruppen und Workshops 
profitieren die Teilnehmer von der großen Praxiserfah-
rung und den wertvollen Tipps des Referenten.
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Kompaktseminar: Unternehmensverkauf - Erfolgreich in Rente
Starten Sie jetzt mit den richtigen Informationen zum Unternehmensverkauf!

Erleben Sie ein erfrischendes und motivierendes Seminar, das Ihnen die wichtigsten Fragestellungen zum Thema 
Unternehmensverkauf auf den Punkt beantwortet. Viele Augenoptiker und Hörakustiker beschäftigen sich derzeit mit 
dem Gedanken, ihr Unternehmen in den nächsten 3-5 Jahren zu verkaufen oder innerhalb der Familie zu übertragen. 
Wie kann dieses schwierige und komplexe Unterfangen erfolgreich gelingen?

Jetzt 
neu!

Buchen Sie jetzt Ihr Kompaktseminar und sparen Sie als Frühbucher 20% bei Anmeldung bis zum 13.05.2016.  
Begleitpersonen ((Ehe)Partner, Mitarbeiter aus dem eigenen Betrieb) zahlen 50% des Normalpreises. 

Bitte nutzen Sie zur Anmeldung das beiliegende Anmeldeformular und faxen uns dieses zu oder senden das 
Formular per Post an uns zurück. Wenn Sie kein Anmeldeformular vorliegen haben, können Sie dieses auch 
telefonisch anfordern unter (0228) 323017-0. Sollte das Seminar an Ihrem Standort ausgebucht sein, teilen 
wir Ihnen gerne einen Ausweichtermin mit. 

Preise 
127 EUR* Frühbucherpreis 
Gültig bei Anmeldung bis zum 13.05.2016

159 EUR* Normalpreis 
Begleitpersonen zahlen 50%* des Normalpreises

*Preise inkl. Tagungsgetränke und einer 
Kaffeepause, zzgl. MwSt.

Lernen Sie in unserem Kompaktseminar 
Unternehmensverkauf - Erfolgreich in Rente!

1.	 Allgemeine Unternehmensbewertungen

	 - Beurteilung Ihrer Unternehmenszahlen aus externer Sicht

	 - Praxisbeispiele verschiedener Unternehmensbewertungen

2.	 Welche Unternehmen lassen sich gut verkaufen und 
	  welche nicht?

	 - Beurteilung der Unternehmensveräußerung einer 
	   Einzelfirma bzw. einer GmbH

	 - Auswirkungen des Internets auf die Kaufpreisentwicklung

	 - Tipps zur Nachfolgeregelung bei Familienunternehmen

	 - Erläuterungen zum Unternehmenskauf aus 
	  „Käuferperspektive“

3.	 	Welche Kaufpreise refinanzieren Banken?

	 - Berechnung maximaler Refinanzierungspreise

	 - die Rolle der KfW bei der Finanzierung

4.	 Wie ticken Existenzgründer und Unternehmenskäufer?

	 - Warum erhalten Existenzgründer so fantastische 
	   Finanzierungsrahmenbedingungen?

	 - Welcher Käufer passt zu Ihnen? „Auf jeden Pott passt 
	   ein Deckel“

5.		 10 wichtige Arbeitsschritte zum Unternehmensverkauf 

Seminarstandorte /-uhrzeit
09:00 - 13:00 Uhr
■ 08.06.2016 Hannover
■ 13.06.2016 Frankfurt 
■ 14.06.2016 Stuttgart
■ 15.06.2016 Nürnberg 
■ 20.06.2016 Dortmund 
■ 21.06.2016 Bremen 
■ 22.06.2016 Leipzig 
■ 29.06.2016 Würzburg

15:00 - 19:00 Uhr
■ 08.06.2016 Bielefeld
■ 13.06.2016 Mannheim 
■ 14.06.2016 Ulm
■ 15.06.2016 München 
■ 20.06.2016 Köln 
■ 21.06.2016 Hamburg 
■ 22.06.2016 Berlin 
■ 29.06.2016 Kassel
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